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1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 

1. Введение в маркетплейсы 2      2 1  1     

ПСК-

1 

ПСК-

2 
2. Работа менеджера. Особенности работы. 

Поиск клиентов. Коммуникация с 

клиентами 

6      6 3  3     ПСК-

1 

ПСК-

2 
3. Юридическая форма организации работы на 

маркетплейсах. Сертификация. Документы. 

6      6 3  3     ПСК-

1 

ПСК-

2 
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4. Поставщики. Закупка товара. 6      6 3  3     ПСК-

1 

ПСК-

2 
5. Что продавать? Анализ и выбор ниши. 6      6 3  3     ПСК-

1 

ПСК-

2 
6. UNIT экономика на маркетплейсах. 

Ценообразование. Конкурентная цена. 

Определение торговой цены. 

7      7 3  4  ДЗ   ПСК-

1 

ПСК-

2 
7. Регистрация кабинета поставщика. 

Интерфейс. Товарные карточки. 

8      8 4  4     ПСК-

1 

ПСК-

2 
8. Создание фото и видео контента. 

Инфографика. 

4      4 2  2     ПСК-

1 

ПСК-

2 
9. Упаковка и маркировка товара. Отгрузка 

товара. 

6      6 2  4     ПСК-

1 

ПСК-

2 
10. Управление акциями и скидками. 

Маркетинг на маркетплейсах. 

8      8 2  6     ПСК-

1 

ПСК-

2 
11. Бесплатные методы продвижения. Работа с 

отзывами и вопросами. Работа с 

поддержкой. 

3      3 1  2     ПСК-

1 

ПСК-

2 
12. Аналитика продаж и прогнозирование 

поставок. 

6      6 3  3     ПСК-

1 

ПСК-

2 



13. Консультации по работе с маркетплейсами. 2      2   2     ПСК-

1 

ПСК-

2 

 Итого: 70      70 30  40      

 Итоговая аттестация 2             Э  

2 

 

 Всего: 72      70 30  40    2  

 

ДЗ – домашнее задание; 

Э  – итоговый экзамен в форме тестирования. 

 


